
Cola na
Unimed
que tem varejo

que gruda

Cola no desa�o
Fazer uma campanha de varejo para plano de 
saúde sem falar de preço, com investimento 
reduzido e que atendesse pequenas, médias e 
grandes empresas? Desa�o aceito.

Uma ideia que gruda
Analisamos as principais dores dos consumidores 
e das empresas e transformamos tudo em uma 
solução inovadora: um jingle chiclete que não sai 
da cabeça e um dos primeiros �lmes de varejo 
feitos com Inteligência Arti�cial. Tudo isso 
reforçando os atributos do plano: os melhores 
médicos, serviços próprios e a melhor estrutura.
Popular, bem-humorado e com uma batida 
envolvente, o jingle virou o coração da campanha. 
Criamos uma melodia contagiante e uma letra 
ritmada que traduz as dores de quem ainda não 
tem Unimed, ilustrando situações reais do dia a dia 
das PMEs.

Na cola do consumidor
A campanha ganhou força com um mix de mídia 
completo: �lme, jingle, OOH, rádio, digital, 
merchandising e endomarketing. Tudo pensado 
para estar presente em todos os momentos do 
público, com mensagens personalizadas e 
pensadas para cada meio. 



Cola na
Unimed
que tem

METAS

555

460

Leads

Ligações atendidas

630

515

Leads

Ligações atendidas

RESULTADOS

Varejo + Plantão 1º semestre
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Varejo + Plantão 2º semestre
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Meta inicial:

7.000 vidas

Resultado obtido:







E não éque colou?Clique e con�rao �lme


